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TRAVES DEL RETAIL I

Con alrededor de 10.000 ejecutivos capacitados en los ultimos 25 afios, los programas de
ILACAD World Retail se impusieron como una referencia en Retail Marketing, Administracién

de Categorias y Cuentas Claves.

Resultado del alto grado de conocimiento del sector de consumo masivo y de la experiencia
internacional de sus consultores, las sesiones intensivas de trabajo que propone ILACAD
otorgan a sus participantes conocimientos y herramientas pragmaticos para liderar y hacer

productiva su relacién con las cadenas de distribucién.

En 2025, ILACAD World Retail se une a Yucca Retail con el fin de proponer a los equipos de
empresas afiliadas los conocimientos necesarios para hacer productivas sus iniciativas de
comercializacién a través del canal moderno, gracias al sistema de suscripcién “ILACAD

Retail Training Membership”.

ILACAD Retail Training Membership incorpora tanto participacién a é cursos en Live Sessions,
por videoconferencia, de 3 veces 3 horas, recursos en e-learning, como la provisién de

informacién continlda acerca del Retail y sus mejores casos de practicas comerciales:

LIVE TRAININGS E:LJB CURSOS EN E-LEARNING
POR PUNTOS - CREDITOS: = SIEMPRE DISPONIBLES:

@

Certificado Category Management 1 Implementar Category Management.

Certificado Category Management 2 Shopper Strategy.
KPls.

Innovacion.
Negociacion.
Selling Story.

5 reglas de Oro de la Negociaciéon
Joint Business Planning

Shopper & Trade Marketing

Retail Analytics & Planning

ILACAD

‘||||IWORLD RETAIL
RETAIL TRAINING MEMBERSHIP

PANORAMAF-
IflL - @ SACCESO AL ACCESO GOLD AL
7 PANORAMA RETAIL CATMAN LATIN FORUM

PARA TODA LA EMPRESA o s (SDARICTODANEATEMPRESA

ILACAD RETAIL TRAINING MEMBERSHIP
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LIVE TRAININGS s nen]

POR INSCRIPCION .

Una agenda anual de los entrenamientos més destacados, orientados al
ejercicio y la practica de los métodos ensefiados, en manos de expertos
experimentados de ILACAD World Retail

Bloque I: 12,13y 14 de mayo @ Bloque I: 2, 3y 4 de septiembre

Bloque Il: 23, 24 y 25 de septiembre

CERTIFICADO CATEGORY MANAGEMENT
Bloque II: 2, 3 y 4 de junio
M A

Bloque I: 2, 3y 4 de julio @ Bloque I: 10, 11y 12 de noviembre

Bloque II: 22, 23 y 24 de Julio Bloque II: 24, 25y 26 de noviembre

@ 12,15y 14 de mayo @ 20, 21y 22 de agosto
@ 10, 1y 12 de junio @ 9,10 y 11 de septiembre
@ 5,6y 7 de agosto @ 18,19 y 20 de noviembre

@ 1314y 15 octubre
@ 8, 9 y 10 de diciembre

@ 1, 2 y 3 octubre
@ 26, 27 y 28 agosto @ 2, 3y 4 de diciembre

m_ ILACAD RETAIL TRAINING MEMBERSHIP
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DEFINIR LAS OPORTUNIDADES DE LA CATEGORIA  CHEIIIEEIn

Bloque I: Live Master Training de 3 sesiones online de 3 horas cada una

Inversién por Participante:
No Miembros llacad: USD $ Agenda una cita
Miembros llacad: 6 Training Points

OBJETIVO:

Diagnosticar, fijar un objetivo y definir
lo estrategia de wuna categoria,
basdndose en una visién competitiva
orientada al Shopper para ganar
mercado.

CONTENIDO:

SESION I: ALCANCES Y ENFOQUE
. DEL CATEGORY MANAGEMENT:

o Definicidn de los objetivos del
Category Management.

e Reparticion de roles y de
responsabilidades entre Cadenas y
Proveedores.

e Los indicadores de la
productividad de la Categoria.

e Por qué el GMROI resume la

productividad de la Categoria. DESTINATARIOS:
, t
Bl OO\ DEFINIR OPORTUNIDADES Category Aganqurs -
PARA LA CATEGORIA Y DISENAR SU Gerencias de Trade Marketing

ESTRATEGIA: Marketing

) Key Accounts Managers
o Etapas de elaboracién de un plan Comoradores
estratégico, los 7 pasos. P

e Los medios de andlisis y busqueda de Operacién de tiendas

oportunidades de una categoria.
o La elaboracién de la estrategia de la

categoria en su dmbito competitivo DINA’MICA:

orientado al Shopper.

Este curso se dicta online por parte

SESION 1ll: CASO DE APLIGACION: ; ;
. ANALISIS DEL CASO JABON PARA de ~unsocio de ILACAD Retail
LAVAR LA ROPA: Trainings, ddandole carécter de
Master Class en tres sesiones de
* Aprender a destacar y medir la tres horas en videoconferencia, con

oportunidad de una Categoria en una l iy d L d
Codena. realizacion e ejercicios e
e Definir el Scorecard de la Categoria. aplicacién en grupos virtuales de

o Definir la estrategia de la Categoria en trabajo.

cada segmento.

ILACAD RETAIL TRAINING MEMBERSHIP
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CERTIFICADO DE CATEGORY MANAGEMENT 2 ILACAD
PLANES TACTICOS DE LA CATEGORIA RETAIL ThANNG MEMBERSHP R

i, TR o
Bloque Il: Live Master Training de 3 sesiones online de 3 horas cada una V

Inversién por Participante:
No Miembros llacad: USD $ Agenda una cita
Miembros llacad: 6 Training Points

OBJETIVO:

Entregar al participante las
herramientas para tomar decisiones
tacticas en las categorias, haciendo
mayor hincapié en el surtido, el
acomodo y la optimizacién de frentes
en el anaquel.

CONTENIDO:

| SESION |: METODOS DE DEFINICION
. DE SURTIDO DE LAS CATEGORIAS:

¢ Métodos de elaboraciéon de un
surtido eficiente
o Definicidn de la cobertura del

surtido
« Definicidn de la fragmentacién del
surtido
o Regla del 80/20 en la definicién
del surtido.
DESTINATARIOS:
" SESION Il: ELABORACION DEL
PLANOGRAMA: Category Managers
Gerencias de Trade Marketing
o Criterios a fomar en cuenta para el Mqueﬂng
grmgd,o de un plgnograma. El arbol de Key Accounts Managers
ecisién y su aplicacién al planograma.
Compradores
e Cudndo seguir y cudndo transgredir el Operacidn de tiendas

comportamiento de compra del Shopper.

¢ Criterios de distribucién del espacio en 7 )
el planograma. La optimizacién del DINAMICA:
espacio.
Este curso se dicta online por parte de
m SESION 1II: OPTIMIZACIéNE un socio de ILACAD Retail Trainings,
IMPLEMENTACION DE LOS dandole cardcter de Master Class.
PLANOGRAMAS: Sesién: Tres sesiones de tres horas en
videoconferencia, con realizacién de
» Caso préctico de optimizacién del casos de aplicacién en equipo con el
planograma con OPENCatman. uso de OPENCatman.

e Cdmo se integran las técticas de
precio y promocion.

e Implementacién de los planogramas en
tiendas.

ILACAD RETAIL TRAINING MEMBERSHIP
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CURSOS EN E-LEARNING “E”“-RSHP-

DISPONIBLES PARA TODOS LOS INTEGRANTES DE LA EMPRESA - -+« - -

oooooo

OBJETIVOS

IMPLEMENTAR EL CATEGORY MANAGEMENT

e Comprender el Category Management con nimeros.
e Planear y aplicar los 8 pasos.

e Disefiar las 4Ps.

® Mindset: Analizar todas las variables y métricas.
® Proceso: Detallar los KPIs y etapas clave.
e Uso: KPIs durante el andlisis.

NEGOCIACION
® Conocer el proceso de negociacién comercial inspirado de Harvard:
® Entender ambos lados de la negociacién: Ventas vs Compras.
® Tener herramientas claras para su ejecucién.

ILACAD RETAIL TRAINING MEMBERSHIP
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LIVE TRAININGS E(;J?J CURSOS EN E-LEARNING
POR PUNTOS - CREDITOS: SIEMPRE DISPONIBLES:

om

Certificado Category Management 1 Implementar Category Management.
Certificado Category Management 2 Shopper Strategy.
5 reglas de Oro de la Negociacién KPis.

Innovacion.
Negociacion.
Selling Story.

Joint Business Planning
Shopper & Trade Marketing
Retail Analytics & Planning

ILACAD

J WORLD RETAIL

M=
« NACCESOAL

1 PANORAMA RETAIL
"~ PARATODA LA EMPRESA

ACCESO GOLD AL

CATMAN LATIN FORUM
PARA TODA LA EMPRESA

ILACAD Training Membership es la posibilidad de ofrecer a sus equipos un programa de
formacién continua para ganar la batalla de la comercializacién. Otorga el acceso a los
programas de e-learning, el acceso a una actualizacién continua a través del Panorama
Retail y de la participacion GOLD al CATMAN Latin Forum, y puntos para ser usados por

parte de los efectivos mds prometedores de la empresa:

PLAN STARTER

10 sesiones 3x3 horas
en Live Training

e Acceso al e-learning, al Panorama
Retail y al CATMAN Latin Forum
ilimitado.

e 60 Training Points.

USD $ Agenda una cita

PLAN GOLD

21 sesiones 3x3 horas
en Live Training

Acceso al e-learning, al Panorama
Retail y al CATMAN Latin Forum
ilimitado.

126 Training Points.

USD $ Agenda una cita

PLAN PLATINUM

413 sesiones 3x3 horas
en Live Training

Acceso al e-learning, al Panorama
Retail y al CATMAN Latin Forum
ilimitado.

258 Training Points.

USD $ Agenda una cita

Condiciones:

e Suscripcidn vdlida para una sola razén social en un solo pais para el afio civil
Valor de 1sesién Live Training adicional a 1 membresia contratada: USD $449
Valor de 1sesién Live Training fuera de membresia: USD $890
Los puntos adquiridos no tienen devolucién y deberdn ser gastados durante el periodo de la suscripcidn

Las personas inscritas en una sesién Live podrd cambiar de fecha una sola vez, deduciéndose sus puntos en la
primera sesién de su eleccidn

ILACAD RETAIL TRAINING MEMBERSHIP




CONSULTORES SENIORS A CARGO
DE IMPARTIR LOS PROGRAMAS




